training and services

ein Unternehmen der dama.go Gruppe

Erfolgreich verhandeln - Argumentation und Einflussnahme fir Entscheider

Uberblick

Erreichen Sie lhre unternehmerischen Ziele durch geschicktes und kooperatives Verhandeln. Begeistern und tiberzeugen
Sie lhr Gegendlber fir Ihre Sache. Vertrauen Sie auf eigene Fahigkeiten und trainieren Sie neue. Erweitern Sie durch den
Besuch dieses Trainings Ihren eigenen Verhandlungsspielraum und erreichen Sie lhre personlichen Verhandlungsziele.

Dauer: 0 Preis:
2 Tage unverb. Anfrage

Kursinhalt

Kooperatives Verhandeln: Grundsatze, Ziel und Vorgehensweise
Uberzeugungskraft entwickeln

Analyse von und Strategie fiir Verhandlungssituationen

Starke Argumente entwickeln und verwenden
Einwandsbehandlung

Nitzliche Kommunikationswerkzeuge

Umgang mit den eigenen Triggerpunkten

Struktur von Verhandlungsgesprachen

Voraussetzungen

keine

Zielgruppe
Fach- und Fuhrungskrafte

Termine

Erfolgreich verhandeln - Argumentation und Einflussnahme fiir Entscheider
15.06.2026 - 16.06.2026  Mainz-Wiesbaden

03.12.2026 - 04.12.2026  Mainz-Wiesbaden



Ihr Weg zu uns

Com training and services in Mainz / Wiesbaden AWMa GmbH & Co KG ] ;—\
Binger StraBe 14 - 16 r I ; {
55122 Mainz

Phone: +49 6131 90705-0 SR
Email: com@awma.de A b
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