training and services

ein Unternehmen der dama.go Gruppe

Erfolgreich im taglichen Verkauf

Uberblick

Verkaufen Sie partnerorientiert: Uberzeugen Sie |hr Gegenliber von lhrem Produkt, Ihrer
Dienstleistung, Idee oder Einstellung -- stellen Sie den Nutzen Ihrer Kunden in den
Mittelpunkt und reagieren Sie selbstbewusst auf Einwande. In diesem Training lernen Sie
praktisches Wissen rund ums Verkaufsmanagement und wie Sie KundenwUnsche zielorientiert
durch aktive Verkaufsgesprache leiten konnen.

Dauer: 0 Preis:
2 Tage unverb. Anfrage

Kursinhalt

Die authentische Verkauferpersdnlichkeit
Einflussfaktoren flr den Verkaufserfolg
Die Vorbereitung des Verkaufsgesprachs
Verkauferziel

Die Gesprachseroffnung

Die Bedarfsanalyse

Die Angebotsphase

Kundennutzen argumentieren

Voraussetzungen

keine

Zielgruppe

Vertriebsmitarbeiter aus allen Bereichen






Ihr Weg zu uns

dama.go GmbH Hannover __’i“.
Eintrachtweg 19 : )
30173 Hannover

Phone: 0511 2600493

Email: regina.schwarz@damago.de
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