training and services

ein Unternehmen der dama.go Gruppe

Erfolgreich verhandeln - Argumentation und Einflussnahme
fur Entscheider

Uberblick

Erreichen Sie Ihre unternehmerischen Ziele durch geschicktes und kooperatives Verhandeln.
Begeistern und Uberzeugen Sie |hr Gegenuber fur lhre Sache. Vertrauen Sie auf eigene
Fahigkeiten und trainieren Sie neue. Erweitern Sie durch den Besuch dieses Trainings lhren

eigenen Verhandlungsspielraum und erreichen Sie lhre persdnlichen Verhandlungsziele.
Dauer: 0 Preis:
2 Tage unverb. Anfrage

Kursinhalt

Kooperatives Verhandeln: Grundsatze, Ziel und Vorgehensweise
Uberzeugungskraft entwickeln

Analyse von und Strategie fur Verhandlungssituationen

Starke Argumente entwickeln und verwenden
Einwandsbehandlung

Nutzliche Kommunikationswerkzeuge

Umgang mit den eigenen Triggerpunkten

Struktur von Verhandlungsgesprachen

Voraussetzungen

keine

Zielgruppe
Fach- und Flhrungskrafte
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